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Subunternehmer aufgepasst: Der Herbst kommt, und die Anfrage nach
ihnen steigt. / Um einfache Vermittlung zu erméglichen: subpartner.eu.
/ Kompetente Beratung fur Auftraggeber und ihre Partner. / Licke im
Geschéftsmodell schliel3en. / Beide Seiten registrieren sich. / subpart-
ner.eu setzt neue Mal3stédbe. / Die Neuheit im Baugewerbe.

HAMBURG./FLENSBURG. Kein grof3er Baukonzern arbeitet fiir sich allein, nicht in
Deutschland, nicht in Europa: Immer mehr Unternehmer aus dem Baugewerbe grei-
fen auf Subunternehmen zuriick. Kleine und mittelsténdische Unternehmen helfen
den GroRRen bei der Umsetzung ihrer Bauvorhaben. Flexibel, spezialisiert und schnell
sind die Subunternehmen an Bord — und auch wieder von Bord. Nicht immer ist damit
auch ein reibungsloser Ablauf des Bauvorhabens und der Partnerschaft gewahrleis-
tet. Es geht nicht nur um die finanzielle Absicherung der kleineren und mittleren Un-
ternehmen, sondern auch um die vollste Zufriedenheit des Kunden ,Baukonzern®,
der seine Arbeiten nicht in alleiniger Verantwortung erledigt, sondern wichtige Teile
des Hauptauftrages wegdelegiert. Bastian Clauf3en, 24, Start-Up-Unternehmer aus
Hamburg und Flensburg, weil? um die Chancen und Risiken der Subunternehmer-
schaft. Jetzt hat er eine echte Innovation hingelegt: www.subpartner.eu ist die heue
Vermittlungsstelle von Subunternehmen und Baukonzernen im Baugewerbe. Die
interaktive Webseite betreibt die direkte Kontaktvermittlung zwischen den Bauleis-
tungsunternehmen. Spezialisiert auf das Bauhaupt- und Baunebengewerbe, zuerst
deutschlandweit und regional, spater europaweit und damit international, beschéftigt
sich subpartner.eu damit, Subunternehmen gut zu betreuen, Auftrdge zu vermitteln
und die Partnerschaft mit Baukonzernen erfolgreich abzuwickeln.

So geht's: Subunternehmen tragen sich in die Datenbank von subpartner.eu ein und
stellen sich bereit fir Auftrage. Auftraggeber geben in das Webformular die Be-
schreibung des Bauvorhabens ein. Das Fachteam von subpartner.eu, darunter Dip-
lom-Ingenieure, Meistern der verschiedenen Handwerksbereiche sowie Betriebswir-
ten, setzt sich mit dem Auftraggeber in Verbindung, prift so den Auftrag und ermittelt
alle notwendigen Informationen. Subunternehmer sind dann gut gewappnet, wenn
sie Infos der Webseite zur Grundlage nehmen und sich um den Auftrag bewerben.
Dabei beachtet das Team von Clauen natirlich auch Umstéande wie Auslandsein-
satze, Spezialfachgebiete und Spezialgerate. www.subpartner.eu steht mit detaillier-
tem Wissen zur Seite und begleitet das Bauvorhaben mit direkter und persoénlicher
Beratung vom Anfang bis zum Ende.

Das neue Unternehmen von Clauf3en lebt vom Einnahmen-Ausgabensystem einer
interaktiven Webseite und der Beteiligung an erfolgreich vermittelten Auftrdgen. Clau-
Ben startet ohne Venture-Capital und setzt darauf, sich Schritt fiir Schritt im Markt zu
entwickeln: ,Wir wollen die Brickenbauer von Grof3konzernen und Subunternehmen
online werden. Wir haben gutes Know-how im Team fir die Fragen des Bauwesens,
wir haben gute Webprogrammierer und in mir einen leidenschatftlichen Start-Up-
Unternehmer, der nicht auf der Uberholspur fahrt, sondern in Ruhe, ganz nord-
deutsch, das Geschéft vorantreiben will.“ Der Inhaber von www.subpartner.eu hat
sein Erstes Staatsexamen in Mathematik und Musik im Lehramtsstudium an der Uni-
versitat Flensburg in der Tasche und den Titel zum Musikkaufmann. Kreativitat und
Genauigkeit sind auch die zwei Tugenden, die er bei www.subpartner.eu schon jetzt
erfolgreich eingesetzt hat.

Die neue Online-Welt kann erste Erfolge vorweisen. Es gibt bereits Anfragen von
Subunternehmen, die der Geschéftsidee vertrauen und sich mit ihrem Profil einge-
bracht haben. Auch grof3e Bauunternehmen sind im Kontakt mit den Mitarbeitern von
ClaufRen. Erste Kooperationspartner sind bis Ende Sommer 2009 an Bord. Der Jung-
unternehmer ist sich sicher, das Richtige zu tun: ,Wir schlieBen eine Liicke des Ver-
trauens zwischen beiden Seiten im Baugewerbe. Wir wollen Kaufmannschaft und
Professionalitéat verbinden und die Vorteile von Geschéften mit Subunternehmern
deutlich machen. Eine Unteridee ist es auch, norddeutsche Subunternehmen in den
starken Suden zu bringen und ihnen dort Geschéfte leichter zu machen.”

Wer Bastian ClauB3en interviewen will, ruft gerne an beim Pressereferenten Rafael
Robert Pilsczek unter 0 170/ 310 79 72.

Weitere Informationen finden sich unter: www.subpartner.eu
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subpartner.eu ist ein Unterneh-
men, das eine stabile Briicke
zwischen  Auftraggeber und
Subunternehmen im Baugewer-
be bildet. Durch qualifizierte
Fachleute ist es mdglich Anfor-
derungsprofile der Auftraggeber
zu erstellen und so den passen-
den Partner fur Ihr Bauvorhaben
zu ermitteln. Wir haben den An-
spruch, europaweit zu arbeiten
und léanderubergreifend Bauen
zu ermoglichen. Unser Start-Up-
Unternehmen hilft, Subunter-
nehmen und Hauptunternehmen
zum Gewinn beider Seiten zu-
sammenzubringen.



